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Derinnovative Weg zum besten Preis: das digitale Angebotsverfahren

Die Frage nach dem realistischen Marktpreis fiir eine
Immobilie ist nicht immer leicht zu beantworten. Die
Angst davor, das Objekt zu giinstig anzubieten und
dadurch Geld zu verschenken, veranlasst manche
Eigentlimer:innen, ihre Immobilie zu einem héheren
Preis zu offerieren. In der Konsequenz wird das
Immobilienangebot fir viele Kaufinteressent:innen
uninteressant. Der oder die Eigentliimer:in muss dann
in der Regel erhebliche Preissenkungen vornehmen,
um wieder eine Nachfrage bei der infrage kommenden
Zielgruppe zu generieren.

Die zundchst gut gemeinte Strategie eines moglichst
hohen Angebotspreises stellt sich im Nachhinein oftmals
als kontraproduktiv dar. Das digitale Angebotsverfahren
der Sparkasse libergibt hier die Preisfindung in den Markt.
Ausgehend von einem attraktiven Angebotspreis finden
sich potenzielle Interessent:innen, die dann in einem
transparenten und fairen Verfahren ihre maximalen Kauf-
preisangebote abgeben kdnnen. So entwickelt sich durch
Angebot und Nachfrage der beste Marktpreis. Am Ende
entscheidet immer der oder die Eigentiimer:in, welches
Angebot er oder sie annimmt.

VERMARKTUNG PREISVERHANDLUNG UND VERKAUF ABSCHLUSS

VORBEREITUNG
(Makler:in)

o Aufsetzen des
Verfahrens

¢ Einladen von
Interessent:-
innen

¢ Vermarktung
¢ Bonitatspriifung
¢ Besichtigung

lhre Vorteile

¢ Das Verfahren ist transparent und zeitsparend.

¢ Nur ernstzunehmende Kaufinteressierte erhalten
einen Zugang und kénnen ihr Angebot abgeben.

e Die Frage ,Hab ich zu glinstig verkauft?“ stellt
sich fiir Verkaufende nicht mehr.

e Aufgrund der hohen Transparenz besteht auch
bei Interessent:innen bzw. Kaufenden eine grol3e
Akzeptanz fiir das Verfahren.

¢ |hr Makler oder Ihre Maklerin der Sparkasse steht
lhnen in jedem Schritt zur Seite.

www.sparkassen-immo.de

ANGEBOTSABGABE
(Kaufinteressent:innen)
¢ Online-Angebotsabgabe

* Echtzeit-Updates und
Uberblick aller Angebote

* Notarieller
Verkaufsabschluss

ENTSCHEIDUNG
(Verkaufer:in)

o Kaufer:iinnen-
auswahl

Kundenfeedbacks

»Ich hdtte nicht gedacht, dass der Verkauf so unkompli-
ziert sein kann. Alles lief optimal, ich hatte stets den
Uberblick und am Ende sogar mehr erzielt als erwartet.“
Andrea W., Miihldorf - Doppelhaushilfte

»Endlich mal ein faires System! Bei anderen Maklern
bietet man ins Blaue hinein und kriegt am Ende grundlos
eine Absage. Im digitalen Angebotsverfahren der
Sparkasse konnte ich am Laptop sehen, wo ich stehe,
und mein Gebot nochmal anpassen.“

Felix S., Miinchen - Eigentumswohnung

5 Immobilien
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